
Grade do Curso de Gestão Comercial

1º Período

Profissão: Gestor de Planejamento e Vendas

Disciplinas: Presencial EAD Total (hrs)

Planejamento Estratégico 60 60

Contabilidade Básica 60 60

Fundamentos de Gestão 30 30

Aprendizagem Digital 30 30

Orientação de Carreira e Mercado de Trabalho 30 30

Sistemas de Informações Gerenciais para Vendas 60 60

Matemática 30 30

Língua Portuguesa 30 30

Totais de horas: 210 120 330

2º Período

Profissão: Gestor de Planejamento e Vendas

Disciplinas: Presencial EAD Total (hrs)

Gestão de Resultados BSC 60 60

Gestão de Vendas 60 60

Técnicas de Negociação 60 60

Pensamento Universal 30 30

Iniciação à Startup 30 30

Educação Financeira 30 30

Comportamento Humano 30 30

PCA: Gestor de Planejamento e Vendas 50

Totais de horas: 270 30 350



3º Período

Profissão: Gestor de Marketing e Comercialização

Disciplinas: Presencial EAD Total (hrs)

Planejamento Estratégico de Marketing 60 60

Pesquisa de Mercado 60 60

Trade Marketing 60 60

Gestão de Marketing e Comercialização 30 30

Marketing de Produtos e Serviços 30 30

Endomarketing 30 30

Promoção de Vendas e Merchandising 60 60

Benckmark Comercial 30 30

Gestão de Processos e Pessoas 30 30

Totais de horas: 210 180 390

4º Período

Profissão: Gestor de Marketing e Comercialização

Disciplinas: Presencial EAD Total (hrs)

Mídias Digitais e Comunicação Integrada 60 60

Planejamento e Operacionalização de Vendas 60 60

Planejamento de Campanhas Publicitárias 60 60

Empreendedorismo e Plano de Negócios 30 30

Inboud Marketing 30 30

Vendas Eletrônicas / E-commerce 60 60

Disciplina Optativa 30 30

Gestão da Criatividade e Inovação 30 30

PCA: Gestor de Marketing e Comercialização 50

Totais de horas: 210 150 410


